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Postepowanie nr 11/WSB/LLL/2026 z dnia 28.04.2026 .

ZAPYTANIE OFERTOWE
PRZEPROWADZANE W TRYBIE ZASADY KONKURENCYJNOSCI
w projekcie LLL — DIALOG Z PRZYSZtOSCIA
wspotfinansowanego przez Unie Europejskg w ramach programu Fundusze Europejskie dla Rozwoju
Spotecznego Priorytetu FERS.01.00, Dziatania FERS. 01.05, w zakresie interwencji: Wsparcie na rzecz
szkolnictwa wyzszego (z wytgczeniem infrastruktury)

l. ZAMAWIAJACY:

Wyzsza Szkota Biznesu

ul. Walczaka 25

66-400 Gorzow Wielkopolskil0
e-mail: projektLLL@wsb.gorzow.pl

Pytania dotyczace postepowania nalezy kierowac wytacznie poprzez funkcje ,,Pytania” dostepng w
niniejszym zapytaniu na Bazie Konkurencyjnosci. Odpowiedzi na pytania zostang upublicznione na
stronie https://bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/

Il. OPIS PRZEDMIOTU ZAMOWIENIA:
Informacje o projekcie:

Celem gtéwnym projektu jest dostosowanie kwalifikacji lub kompetencji 400 os. dorostych niezaleznie od
ptci (18 — 64 lat) do potrzeb i oczekiwan firm i rynku pracy z wykorzystaniem nowoczesnej oferty WSB w
zakresie uczenia sie dorostych w terminie od 1.09.2024 — 31.08.2026. Uczestnicy dostosujg swoje
kompetencje poprzez reskilling, upskilling, skills gap, biorgc udziat w praktycznych formach szkoleniowych
opartych na opracowanych w ramach projektu programach.

Projekt LLL — DIALOG z PRZYSZtOSCIA, ktérego liderem jest Wyisza Szkota Biznesu w Gorzowie
Wielkopolskim, obejmuje cykl szkolen skierowanych do wszystkich grup docelowych projektu, poddanych
walidacji i zakonczonych uzyskaniem certyfikatu potwierdzajgcego osiggniecie zaktadanych efektéw
uczenia sie dla kazdego szkolenia z cyklu.

1. Przedmiotem zamdwienia jest wybor dostawcy materiatéw niezbednych do prowadzenia
szkolen i warsztatéw w ramach projektu.

Dostawa materiatéw i pomocy dydaktycznych niezbednych do przeprowadzenia zaje¢ szkoleniowych z
uczestnikami projektu

Dostawa ksigzek i gier dydaktycznych do przygotowania zaje¢ szkoleniowych z uczestnikami projektu

Kody CPV:
37524100-8 Gry edukacyjne
22110000 — Drukowane ksigzki


mailto:projektLLL@wsb.gorzow.pl
https://bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/
https://www.portalzp.pl/kody-cpv/szczegoly/drukowane-ksiazki-1287
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Liczba
Autor, tytut, wydawca szt.
1. 52 Karty Narzedzi Rozwoju Potencjatu Zespotu w Organizacjach; wyd. Pozytywna Dyscyplina 1
2. Adam Parysz, Polecenia dla ChatGPT w finansach. Praktyczne zastosowanie w biznesie i
finansach osobistych. One Prtess 2025 1
3. Agnieszka Czaplinska; Karty pracy DISC. Cwiczenia z budowania relacji w zyciu zawodowym i
osobistym 1
4. Akshay Swaminathan, Howard Steven Friedman; Analiza danych dla menedzeréw. Jak
zrozumiec i wykorzysta¢ dane dostepne w twojej firmie, MT Business 2025
5. Asertywnosc. Trening komunikacji interpersonalnej — karty pracy; TUS Krakéw 1
6. Kostki empatii NVCI ; Experience Corner
7. B. Gregor, Technologie cyfrowe w biznesie, Przedsiebiorstwa 4.0 a sztuczna inteligencja 1
8. Bernard Marr; Data-Driven HR. Jak wykorzystac¢ analityke i Al do budowania nowoczesnego HR?
Wyd.PWN 1
9. Berniak-WozZny Justyna, Matgorzata Gosek, Zielona $ciezka sukcesu. Praktyczny przewodnik dla
matych i srednich firm w zarzgdzaniu srodowiskowym. One Press 2025
10. D. Tworzydto, Komunikowanie organizacji w kryzysie. Metody i modele ograniczania ryzyka, PWN | 1
11. Elzbieta Kowalczyk, Psychologia negocjacji. Miedzy nauka a praktyka zarzadzania, PWN 2021 1
12. G. Filipowicz; HR Toolbox czyli Narzedziownik Menedzera HR; wyd. INFOR 1
13. Jérémy Lamri; Kompetencje XXI wieku, Wolters Kluwer 1
14. Joanna Berendt, Zamiast przemawiac, zacznij rozmawiac. Porozumienie bez Przemocy w
biznesie, Onepress 2025 1

15. Zwrotnica: Wartosci motywacyjne; Experience Corner

16. Jonathan Schwabish, Lepsze wizualizacje danych. Jak tworzy¢ przekonujacy i skuteczny przekaz,
PWN 2024 1

17. Justyna Matras, Rafat Zak; Trener w rolach gtéwnych. Podrecznik pracy trenera; PWN

18. Keith Oatley, Dacher Keltner, Jenkins Jennifer M.; Zrozumie¢ emocje; Wydanie nowe; PWN; 1
19. Kieferling Magdalena; Small talk. Dogadywanie sie w czasach scrollowania; wyd. Emocje Plus

Minus 1
20. Maciej Ortos, Wystgpienia bez stresu. Jak dobrze wypas¢ na zywo, w mediach i internecie,
Wydawnictwo RM, 2025 1
21. Marta Machalska, Agnieszka Sitarska-Piwko; Al i VR w szkoleniach i rozwoju pracownikéw,

Wolters Kluwer 2025 1
22. Michat Chmielecki, Negocjacje miedzykulturowe i wspotpraca miedzynarodowa w biznesie i
administracji Onepress 2025 1
23. Monika Dawid-Sawicka, Elzbieta Stelmach; 13 wzorcéw dobrej komunikacji i relacji. Analiza
transakcyjna w praktyce, Wolters Kluwer, 2023 1
24. Nitin Mittal, Thomas H. Davenport, Sztuczna inteligencja w biznesie. Jak zdoby¢ rynkowa

przewage dzieki Al, Wyd. MT Business 1
25. Patrick Lencioni; Pie¢ dysfunkcji pracy zespotowej, wyd.MT Biznes, 2026 1

26. Patrycja Paulina Mtynarczyk; 1000 + PYTAN TSR — TERAPIA SKONCENTROWANA NA
ROZWIAZANIACH: PRAKTYCZNE NARZEDZIE DO PRACY Z KLIENTAMI | SAMOROZWOJU; Wydawca -
Independently published, 2025 1

27. Pawet Fortuna, Agnieszka Czerw; Pozytywna psychologia pracy i organizacji. PWN 2026
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28. Pawet Kowalewski, Negocjacje w praktyce. Jak osiggaé cele w biznesie i zyciu prywatnym,

Onepress 2024 1
29. Piotr Bucki; Fiszki. Jak komunikowac sie w pracy? 1
30. Piotr Kacejko, Pawet Pijarski; Podstawy elektroenergetyki; Wyd. PWN, 1
31. Ptuska Katarzyna ; Twoje kompetencje miekkie. Soft skills 1
32. Rulkiewicz Anna; Moc wartosci. Przywédztwo w swiecie zmian; Wydawnictwo Zwierciadto 2026 1
33. Simon Sinek; Zaczynaj od DLACZEGO; Jak wielcy liderzy inspirujg innych do dziatania; One Press

2025 1
34. T. de Jastrzebiec Wykowski; Scrum: jak osiggac cele, gdy wszystko sie zmienia?

35. T. Oleksyn, Zarzadzanie kompetencjami. Teoria i praktyka; Wolter Kluwer, wydanie 3 1
36. Rubin, Grabowski, Naumiuk —Zwinnologia. Innowacyjne podejscie do zarzadzania zmiang wyd.

MtT Biznes 1
37. W Kamrat (red), Gospodarka energetyczna w warunkach rynkowych. Modelowanie - Ekonomika

— Zarzadzanie, PWN 2022 1
38. Wiodzimierz Iwanowski; Jak zarabiac przez Internet z Al; Wyd. One Press

39. Zestaw Narzedzi: MENTALNY RESET. Pakiet narzedzi do budowania stabilnosci psychiczne;j .
Ksiegarnia narzedzi psychologicznych 1
40. Gadzety trenera/ gry:

a. Gra czas redakcji - zarzagdzanie sobg w czasie. Licencja firmowa dla uczelni 1
b. Gra Nowy Swiat - efektywna wspétpraca. Licencja firmowa + akcesoria dla uczelni 1
C. graZegarmistrz - zarzadzanie czasem 1
d. Zestaw Droga do celu. Zasoby wzmacnianie potencjatu 1
e. Zderzenie - rozwigzywanie konfliktow. 1

M. OPIS WARUNKOW UDZIAtU W POSTEPOWANIU

1. Wybdr dostawcy odbywa sie z zachowaniem zasady konkurencyjnosci okreslonej w Wytycznych
dotyczacych kwalifikowalnosci wydatkéw na lata 2021-2027, bez stosowania procedur okreslonych
w ustawie z dnia 11 wrzesnia 2019r. — Prawo zamdwien publicznych (Dz.U. z 2019r. poz. 2019; t.].
Dz.U. z 2023r. poz. 1605).

2. Do sktadania ofert zapraszamy wytgcznie Dostawcow spetniajgcych facznie nastepujace warunki:

1) Znajdowanie sie w sytuacji ekonomicznej i finansowej umozliwiajgcej wykonanie zamoéwienia —
Dostawca nie zalega z uiszczaniem podatkdw, jak rowniez z optacaniem sktadek na ubezpieczenie
spoteczne i zdrowotne, Fundusz Pracy, Panstwowy Fundusz Rehabilitacji Oséb Niepetnosprawnych
lub innych naleznosci wymaganych odrebnymi przepisami.

Weryfikacja: Dostawca wraz z ofertg (Zatgcznik nr 1) sktada zatgcznik nr 2 (Oswiadczenie Dostawcy
do zapytania ofertowego). Ocena spetnienia warunku wedtug formuty: spetnia — nie spetnia.

2) Dostawca nie jest powigzany z Zamawiajgcym osobowo lub kapitatowo. Przez powigzania osobowe
lub kapitalowe rozumie sie wzajemne powigzania miedzy Zamawiajagcym Ilub osobami
upowaznionymi do zaciggania zobowigzan w imieniu Zamawiajgcego lub osobami wykonujgcymi w
imieniu Zamawiajgcego czynnosci zwigzane z przygotowaniem lub przeprowadzeniem procedury
wyboru Dostawcy a Dostawca, polegajace w szczegdlnosci na:

e uczestniczeniu w spoétce jako wspdlnik spotki cywilnej lub spétki osobowej;
e posiadaniu co najmniej 10% udziatéw lub akcji (o ile nizszy prog nie wynika z przepiséw prawa);
e petnieniu funkcji cztonka organu nadzorczego lub zarzadzajgcego, prokurenta, petnomocnika;
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e pozostawaniu w zwigzku matzenskim, w stosunku pokrewienistwa lub powinowactwa w linii
prostej, pokrewienstwa lub powinowactwa w linii bocznej do drugiego stopnia, lub zwigzaniu z
tytutu przysposobienia, opieki lub kurateli albo pozostawaniu we wspdlnym pozyciu w
zamawiajgcym, jego zastepcg prawnym lub cztonkami organdw zarzadzajgcych lub organéw
nadzorczych zamawiajgcego;

e pozostawaniu z zamawiajgcym w takim stosunku prawnym lub faktycznym, ze istnieje
uzasadniona watpliwos$é co do ich bezstronnosci lub niezaleznosci w zwigzku z postepowaniem
o udzielenie zamédwienia.

Dodatkowo z postepowania zostang wykluczeni Dostawcy w przypadku wystgpienia konfliktu
intereséw. Przez konflikt intereséw rozumie sie naruszenie zasady bezinteresownosci i bezstronnosci
poprzez w szczegblnosci wykonywanie zadan majgcych zwigzek lub kolidujacych ze stanowiskiem
stuzbowym, majgcych negatywny wptyw na sprawy prowadzone w ramach obowigzkéw stuzbowych,
lub na bezstronnos$¢ prowadzenia spraw stuzbowych z uwagi na wzgledy rodzinne, emocjonalne,
sympatie polityczne lub zwigzki z jakimkolwiek krajem, interes gospodarczy lub jakiekolwiek inne
bezposrednie lub posrednie interesy osobiste.

Weryfikacja: Dostawca wraz z ofertg sktada Zatacznik nr 3 — oswiadczenie potwierdzajgce brak

wystepowania powigzan i brak konfliktu interesow.

Dostawcy pozostajgcy w powigzaniu opisanym powyzej lub konflikcie interesdw zostang wykluczeni

z postepowania.

3) Nie podlegajg wykluczeniu z powodu ztozenia nieprawdziwych informacji majgcych wptyw na wynik
prowadzonego postepowania;

Weryfikacja: Zamawiajgcy nie dokonuje opisu sposobu oceny spetnienia tego warunku. Dostawca
podpisujgc oferte jednoczesnie oswiadcza spetnienie tego warunku.

4) Niepodlegajgcych wykluczeniu z powodu braku oswiadczenia o spetnianiu warunkéw udziatu w
postepowaniu lub dokumentéw potwierdzajacych spetnianie tych warunkéw lub ztozenia
dokumentdéw zawierajgcych btedy.

Weryfikacja: Ocena kompletnosci i poprawnosci ztozonych dokumentow.

V. WARUNLI | SPOSOB ZtOZEIA OFERTY, INNE ISTOTNE INFORMACIE

1. Oferte nalezy ztozy¢ na formularzach, ktérych wzory stanowig zatgczniki do niniejszego zapytania
ofertowego poprzez Baze Konkurencyjnosci.

Oferta musi byé wypetniona w sposéb czytelny w jezyku polskim.

Zamawiajgcy nie dopuszcza mozliwosci sktadania ofert wariantowych.

Dostawca jest zwigzany ofertg przez okres 30 dni od dnia uptywu terminu sktadania ofert.

vk wN

Oferte zatrzymuje Zamawiajacy. Ztozone wraz z ofertg dokumenty lub oswiadczenia nie podlegaja
zwrotowi.

6. Zamawiajgcy bedzie miat prawo zgdaé wyjasnien od Dostawcéw, ktorych oferty beda zawieraty cene,
ktdra wydaje sie razaco niska w stosunku do przedmiotu zamdwienia, tj. rézni sie o wiecej niz 30%
od $redniej arytmetycznej cen wszystkich waznych ofert niepodlegajgcych odrzuceniu, lub budzi
watpliwosci zamawiajgcego co do mozliwosci wykonania przedmiotu zamodwienia zgodnie z
wymaganiami okreslonymi w zapytaniu ofertowym lub wynikajgcymi z odrebnych przepiséw.
Zamawiajgcy zazgda od Dostawcy ztozenia w wyznaczonym terminie wyjasnie, w tym ztozenia
dowoddéw w zakresie wyliczenia ceny lub kosztu. Zamawiajacy ocenia te wyjasnienia w konsultacji z
Dostawcg i moze odrzucié oferte wytgcznie w przypadku, gdy ztozone wyjasnienia wraz z dowodami

nie uzasadniajg podanej ceny lub kosztu w tej ofercie.
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10.
11.

12.

13.

14.

15.

Iv.

Zamawiajgcy zastrzega sobie prawo do poprawienia w tekscie przestanej oferty oczywistych omytek
pisarskich lub rachunkowych, niezwtocznie zawiadamiajgc o tym danego Dostawce.

Oferta musi zawiera¢ cene brutto, tzn. musi uwzglednia¢ wszystkie koszty i sktadniki niezbedne
do wykonania zaméwienia oraz ewentualne sktadki na ubezpieczenie spotecznie i zdrowotne, ktérych
obowigzek regulowania wynika z aktualnie obowigzujacych przepiséw zaréwno przez Dostawce jak
i Zamawiajgcego (tj. ptaca Dostawcy brutto oraz narzuty na wynagrodzenie ze strony
Zamawiajgcego).

Komunikacja w postepowaniu o udzielenie zamodwienia, w tym ogtoszenie zapytania ofertowego,
sktadanie ofert, wymiana informacji miedzy Zamawiajagcym a Dostawcg oraz przekazywanie
dokumentdw i oswiadczen odbywa sie za pomoca platformy BK2021. Po uptywie terminu sktadania
ofert, w sytuacji gdy komunikacja przez BK2021 nie bedzie mozliwa, w uzasadnionych przypadkach,
strony komunikuja sie poprzez wiadomosci e-mail.

Kazdy Dostawca moze ztozyé tylko jedng oferte na kazda z czesci.

Zamawiajgcy zabrania jakichkolwiek modyfikacji tre$ci dokumentdw, za wyjatkiem miejsc stuzacych
do wypetnienia oferty.

Jakiekolwiek odstepstwo od wyzej opisanego sposobu przygotowania oferty jest rGwnoznaczne z jej
odrzuceniem, ze wzgledu na niespetnienie kryteriéw formalnych.

Zamawiajgcy zastrzega sobie prawo przedtuzenia terminu sktadania ofert oraz do uniewaznienia
zapytania bez ponoszenia jakichkolwiek skutkéw prawnych i finansowych.

Do uptywu terminu sktadania ofert Zamawiajacy zastrzega sobie prawo zmiany lub uzupetnienia
tresci niniejszego zapytania ofertowego.

Miejsce, forma i termin sktadania ofert:

1) Termin sktadania ofert uptywa 11 maja 2026 o godz. 12.00

2) Oferte nalezy ztozy¢ poprzez Baze Konkurencyjnosci BK2021
https://bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/ zgodnie z instrukcjg zamieszczong na

Bazie konkurencyjnosci.
3) Oferta (zapytanie ofertowe oraz zatgczniki) jest sktadana w:

- formie elektronicznej (w rozumieniu przepisdéw Kodeksu cywilnego);

- postaci elektronicznej opatrzonej podpisem zaufanym (w rozumieniu ustawy z 17 lutego
2005 o informatyzacji dziatalnosci podmiotéw realizujgcych zadania publiczne) lub
podpisem kwalifikowanym;

- w formie skanu (elektronicznego odwzorowania) dokumentu podpisanego w postaci
papierowej opatrzonego przez Dostawce kwalifikowanym podpisem elektronicznym lub
podpisem zaufanym.

4) Poszczegdlne oswiadczenia, zaswiadczenia i inne dokumenty sg sktadane:

- w oryginale (jezeli zostaty ztozone lub wystawione w formie elektronicznej lub postaci
elektronicznej) lub

- w formie skanu (elektronicznego odwzorowania) dokumentu wystawionego w postaci
papierowej opatrzonego przez Dostawce kwalifikowanym podpisem elektronicznym lub
podpisem zaufanym.

5) Za date przekazania oferty przyjmuje sie date jej przekazania na platforme BK2021.

6) Oferta powinna by¢ podpisana przez osobe/y uprawnione do sktadania oswiadczen woli w imieniu
Dostawcy, wg dokumentéw rejestrowych lub wtasciwego petnomocnictwa dotgczonego do
oferty.

WARUNKI ZAWARCIA UMOWY


https://bazakonkurencyjnosci.funduszeeuropejskie.gov.pl/
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Zamawiajgcy informuje, a Dostawca skfadajgc oferte, akceptuje, ze w umowie bedg znajdowaty sie

miedzy innymi nastepujgce zapisy:

a) Przewidujace kare umowng w wysokosci 15% tgcznego wynagrodzenia Dostawcy — w przypadku
braku mozliwosci realizowania umowy na rzecz Zamawiajgcego w wymaganym zakresie i
wymiarze lub w przypadku wykonywania przez Dostawce umowy w sposdb niezgodny z
postanowieniami umowy oraz bez zachowania nalezytej starannosci, w szczegdlnosci w
przypadkach razgcego naruszenia przez Dostawce warunkéw umowy, o ktérych mowa w opisie
przedmiotu zaméwienia.

b) Zastrzegajgce Zamawiajgcemu mozliwos¢ potrgcenia naliczonych kar umownych z wynagrodzenia
Dostawcy.

c) Zastrzegajgce mozliwos¢ niezwtocznego odstgpienia od umowy przez Zamawiajgcego
w przypadku naruszenia przez Dostawce warunkdéw podpisanej umowy, w tym m.in. stwierdzenia
przez Zamawiajacego jakiegokolwiek uchybienia, zmiany, opdzZnienia irealizacji przedmiotu
umowy niezgodnie z przedstawianym przez Zamawiajagcego harmonogramem oraz
nieuwzgledniania dodatkowych wymagan Zamawiajgcego zgtaszanych podczas realizacji ustugi.

KRYTERIA OCENY OFERT

Przy wyborze najkorzystniejszej oferty Zamawiajacy bedzie kierowac sie nastepujgcymi kryteriami i
ich znaczeniem oraz w nastepujgcy sposdb bedzie oceniat oferty w poszczegdlnych kryteriach:

. Liczba punktéw mozliwych do
Kryterium .
uzyskania (waga)
Cena 90
2. Termin dostawy 10
Suma 100

Kryterium 1. Cena - 90% (maksymalnie mozliwych do uzyskania 90,00 pkt)

Sposdb przyznawania punktacji za spetnienie kryterium:
K1 = (Cmin/ C) x 90

K1 — liczba punktdw uzyskana za kryterium Ceny

Cmin — Najnizsza cena brutto sposréd waznych ofert

C — cena brutto badanej oferty

Kryterium 2. Termin dostawy (max 10 pkt)

Kryterium ocenia zdolnos$¢ Dostawcy do dostarczenia zamdéwionych materiatéw:
e w ciggu 4 dni roboczych od daty podpisania umowy — 10 pkt
e wciggu 7 dni roboczych od daty podpisania umowy — 5 pkt

VI. INFORMACIJE UZUPEtNIAJACE

1.

Oferta Dostawcy musi spetnia¢ wszystkie wymogi stawiane w zapytaniu ofertowym i by¢ ztozona na
wzorach zatgcznikéw dotgczonych do niniejszego zapytania.

Decyzja Zamawiajgcego o odrzuceniu oferty jest decyzjg ostateczna.

W przypadku, gdy wybrany Dostawca odstgpi od podpisania umowy z Zamawiajgcym, mozliwe jest
podpisanie przez Zamawiajgcego umowy z kolejnym Dostawcy, ktdry w postepowaniu uzyskat
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kolejng najwyzszg liczbe punktow.

4. Zamawiajacy jest uprawniony do poprawienia w tekscie oferty oczywistych omytek pisarskich,
niezwtocznie zawiadamiajgc o tym danego Dostawce.

5. W przypadku uzyskania przez dwdch lub wiecej Dostawcéw takiej samej liczby punktéw decyduje
nizsza cena.

6. Zamawiajgcy zastrzega mozliwosc weryfikacji ztozonych oswiadczen i danych w tych oswiadczeniach
na kazdym etapie oceny oferty i realizacji zamdwienia, w tym Zadania ztozenia wyjasnied od
Dostawcy.

7. Ptatnosc za realizacje przedmiotu zamdwienia bedzie dokonywana na podstawie rachunkdéw/ faktur,
w terminie 14 dni od otrzymania rachunku/ faktury przez Zamawiajgcego oraz po sporzadzeniu
protokotu wskazujgcego prawidtowe wykonanie zadan i podpisaniu go bez zastrzezen przez obie
strony, lecz nie wczesniej niz po otrzymaniu przez Zamawiajgcego srodkéw z Instytucji Posredniczacej
z przeznaczeniem na pokrycie zobowigzania wynikajgcego z niniejszej umowy.

8. Zamawiajacy dopuszcza mozliwos¢ zmiany postanowie zawartej umowy, na podstawie aneksu
do umowy, w zakresie/przypadkach:

a) Zmniejszenia wymiaru zamdwienia —w szczegdlnosci w wyniku wprowadzonych zmian do umowy
o dofinansowanie/ wniosku o dofinansowanie realizowanego projektu, trudnosci z rekrutacjg
zatozonej liczby UP do projektu, rezygnacji UP z dalszego udziatu w projekcie, jak réwniez w
sytuacjach, ktérych Zamawiajgcy, dziatajgc z nalezytg starannoscig, nie mogt przewidziec.

b) Zwiekszenia wymiaru zaméwienia — w szczegdlnosci w wyniku wprowadzonych zmian do umowy
o dofinansowanie/ wniosku o dofinansowanie realizowanego projektu oraz w wyniku skierowania
na dang forme wsparcia wiekszej liczby UP.

c) wystgpienia sity wyzszej.

d) zmiany wartosci umowy w przypadku zwiekszenia bgdz zmniejszenia stawek podatku od towaréw
i ustug, dotyczacych Przedmiotu Zamdwienia w wyniku zmian ustawy z dnia 11 marca 2004 r. o
podatku od towardéw i ustug (Dz. U. z 2004 r., Nr 54, poz. 535, t.j. Dz.U. z 2023r. poz. 1570), ktére
wejdg w zycie po dniu zawarcia umowy, a przed wykonaniem przedmiotu zamdwienia

e) Oczywistych omytek pisarskich i rachunkowych w tresci umowy.

9. Zamawiajacy nie przewiduje zwrotu kosztow udziatu w postepowaniu.
10. Zamawiajgcy nie przewiduje udzielania zaliczek na poczet wykonania zamdwienia.
11. Zamawiajacy zastrzega mozliwo$¢ uniewaznienia postepowania, jezeli:

1) Cena oferty najkorzystniejszej przewyzszy srodki jakie Zamawiajacy moze przeznaczyé na
realizacje zamdwienia,

2) Wystapita istotna zmiana okolicznosci powodujaca, ze wykonanie zamdwienia nie lezy w
interesie Zamawiajgcego lub w interesie publicznym, czego nie mozna byto przewidzie¢ przed
wszczeciem postepowania,

3) Postepowanie obarczone jest wadg powodujgca, ze zawarta umowa bedzie sprzeczna z
postanowieniami umowy o dofinansowanie projektu,

4) Zajda inne wazne przyczyny uzasadniajgce uniewaznienie postepowania.

VII. ZALACZNIKI:
Zatacznik nr 1 — Formularz oferty

Zatgcznik nr 2 — Oswiadczenie o niezaleganiu z uiszczaniem podatkéw i optacaniem sktadek
Zatgcznik nr 3 - Oswiadczenie o braku powigzan



